DEPARTAMENTO DE ESTADO DOS EUA
EMBAIXADA DOS EUA EM ANGOLA
SECCAO DE DIPLOMACIA PUBLICA

INFORMACAO SOBRE O PROGRAMA DE FINANCIAMENTO

A Seccdo de Diplomacia Publica da Embaixada dos EUA em Luanda, Angola
(PAS Luanda) tem o prazer de solicitar propostas para financiamento ao abrigo do
programa de Subsidios da Diplomacia Publica da Embaixada. Por favor, leia e siga
as instrucdes cuidadosamente.

Titulo do Programa de Financiamento: “Quem Quer Ser Empreendedor? -
Edicdo de Angola.”

Numero do Programa de Financiamento:

CFDA Numero: 19.040 Programas de Diplomacia Publica para Angola

Data de Abertura: 24 de Agosto de 2018

Data Limite de Candidatura: 3 de Setembro de 2018 (18:59, WAT - Hora da
Africa Ocidental)

Contacto da Agéncia Federal: Nafeesah Allen

E-mail: PASInboxLuanda@state.gov

I. Descrigdo do Programa de Financiamento

Finalidade do Subsidio: PAS Luanda procura propostas para organizar, planear e
implementar um projecto para um boot camp e concurso intitulado “Quem Quer
Ser Empreendedor? - Edicdo de Angola”. O projecto é de longa duragdo: a
adjudicacéo terad lugar em Setembro de 2018, o planeamento comec¢a em Outubro
de 2018 e a implementacdo do projecto em Fevereiro de 2019, o mais tardar. O
boot camp e o concurso tém de ser realiozados até Novembro de 2019 e, até ao seu
encerramento, em Agosto de 2020, o programa sera acompanhado de
monitorizacao e avaliagao.

Visdo Geral:

Os objectivos do programa sdo o aumento do empreendedorismo em Angola,
mudando o conceito sobre quem pode ser um empreendedor de sucesso.
Trabalhando estreitamente com a comunidade interveniente de Luanda, o
adjudicatario tera de desenvolver um plano de implementacdo, que coordene e
sincronize programas de empreendedorismo de varios parceiros e instituicoes
locais. Como parte desta fase inicial de planeamento, o adjudicatario do subsidio
devera produzir um estudo de 10-15 paginmas sobre o ecosistema de
empreendedorismo local — nomeando 0s intervenientes e as suas respectivas
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competéncias e organizando dados sobre o numero, sectores e viabilidade das
micro, pequenas e médias startups a operar actualmente em Luanda. As
componentes do boot camp e do concurso terdo de ser implementadas de modo a
assegurar que a participacdo inclui empreendedores angolanos de ambos os
géneros, masculino e feminino, de diversas origens socio-econémicas e
capacidades fisicas. O adjudicatario do projecto, com a assisténcia e 0
conhecimento da Embaixada dos EUA em Angola, desenvolvera o curriculum do
programa de formacgdo do boot camp e o plano de implementacdo do concurso;
ambos tém de abordar os desafios locais identificados no estudo inicial e ajudar os
empreendedores a supera-los. O concurso produzira finalistas que receberdo um
prémio em dinheiro para reinvestimento no seu negocio; alguns finalistas poderéo
ser elegiveis para oportunidades de viagens profissionais/educativas aos EUA ou
outras oportunidades, para se encontrarem com empresarios proeminentes no seu
sector. Todos os participantes obterdo competéncias fundamentais que Ihes
permitirdo montar um negdcio viavel e/ou impulsionar 0 seu negécio com
Investimento transparente.

Boot Camp & Concurso 2019

O boot camp e concurso “Quem quer ser Empreendedor? — Edicdo de Angola” tera
de incluir 50 empresas startup angolanas (a participacdo de fundadores multipolos
ou empregados € bem-vinda) que estejam no activo ha menos de dois anos. As
empresas deverdo ser das seguintes areas de interesse estratégico: transportes,
educacao, turismo, saude e/ou comércio electronico.

Usando o modelo do “Boot camp do Deserto” da Embaixada dos EUA em
Pretoria, o adjudicatario desenvolvera um programa de formacdo inicial de 4-6
meses, que incluird formacéo presencial e formacéo online (incluindo os cursos de
negocios YALILearns). Durante a fase inicial, apenas os empreendedores sérios
que assistam as aulas regularmente e executem as tarefas com sucesso terdo
permissdo para continuar. Apds conclusdo da primeira fase do boot camp, 0s
participantes que obtiverem éxito (aprox. 20) desenvolverdo os seus planos de
negocio e lancamento. ApoOs seis meses, 0S participantes apresentardo 0S Seus
planos e propostas a um painel de jurados independentes num concurso de
lancamento. O painel seleccionard os finalistas (aprox. 5), que receberdo
financiamento de arranque ou capital de investimento (prémios de $10.000) para
reinvestirem nas suas empresas — de acordo com o seu plano de negocios. O
adjudicatario devera monitorizar os finalistas durante 3 meses, a fim de garantir
que os fundos sdo usados adequadamente e que os finalistas recebem assisténcia
adequada para continuraem com 0s seus negocios.



O adjudicatéario tera ainda de criar e implementar um plano de monitorizacdo e
avaliacdo, que inclua a monitorizacdo de um grupo seleccionado de participantes
sem éxito, para verificar de que forma o boot camp podera ser melhorado no
futuro. A fim de fechar o projecto, o adjudicatario devera apresentar, a Embaixada
dos EUA em Luanda e a comunidade interveniente, um estudo de 10-15 péaginas,
em inglés e portugués, sobre como o projecto afectou o ecosistema de
empreendedorismo/startups.

O adjudicatario tratard da organizacdo e gestdo de toda a logistica, o que inclui
assegurar e reservar os locais de realizacdo dos eventos; garantir ligacdo WiFi
adequada e outras exigéncias de equipamento; organizar todas as viagens dos
participantes e facilitadores — locais e internacionais; providenciar alojamento e
transporte para todos os participantes e facilitadores; prestar orientacdo a todos os
participantes e facilitadores sobre quaisquer documentos, e garantir voluntarios, se
necessario. O adjudicatario também prestara apoio no local durante os eventos do
concurso. O adjudicatario colaborard com a PAS e fornecera informacao sobre 0s
participantes e a PAS Luanda aprovard a seleccdo final dos participantes. O
adjudicatario também trabalhard com a PAS Luanda para conceber a agenda de
todo o programa. O adjudicatario devera providenciar a cobertura da imprensa para
todos 0s eventos publicos. A equipa da PAS Luanda devera participar em qualquer
desses eventos, devendo para tal ser informa¢é com antecedéncia consideravel; a
PAS Luanda podera prestar a assisténcia necessaria com 0s media e a trnsmisséo
de mensagens.

Os candidatos a adjudicatarios deverdo apresentar um orcamento detalhado que
inclua todas as despesas referents a organizacdo e gestdo do programa (incluindo
0s prémios em dinheiro). Os candidatos a adjudicatarios deverdo ter alguma
experiéncia na gestdo de projectos de longa duracdo e workshops de formacéo.
Deverdo também ter experiéncia de lancamento e operacdo de uma empresa de
sucesso.

Prazos:

e Out. — Dez. 2018: Desenvolvimento de ferramentas de pesquisa e sua
implementacdo, a fim de mapear o ecosistema respondendo a questfes
como: quantas startups existem; que desafios enfrentam; identificar
incubadoras e espagcos de trabalho conjunto viadveis; coordenar 0s
intervenientes internacionais (garantir a ndo duplicacdo de esforcos),
identificar actores/golpes de mercado nefastos, etc. Apresentar o estudo
inicial 8 PAS Luanda.



Dez. 2018 - Jan. 2019: Desenvolvimento de um plano estratégico para
extensdo do empreendedorismo com intervenientes locais e internacionais
(trabalhar com a PAS Luanda para iodentificar intervenientes); o
desenvolvimento da relagdo entre a comunidade interveniente pode ser
Impulsionado para ajudar no boot camp e no concurso.

Fev. — Ago. 2019: Trabalho com intervenientes e recursos externos para
criar e implementar as actividades educativas do boot camp, que se deverdo
concentrar em desenvolver competéncias demonstraveis. Oferecer materiais
em lingua portuguesa, que sejam préaticos e adequados as startups a operar
neste ambiente. Comecar a aceitar inscricdes para participacdo e matricula
nas aulas online. A participacdo e totalmente monitorizada, a fim de
determinar 0s empreendedores mais activos. Aqueles que tiverem
participado integralmente deverdo apresentar um plano de negdcios para
avancarem para a fase seguinte.

Set. — Nov. 2019: Lancamento de um programa baseado num concurso (a
semelhanca do Bootcamp do Deserto, da Africa do Sul) que coloca as
melhores startups diante de um painel de jurados para competirem por
financiamento; representantes com capital externo deverdo também
participar e deverdo ser dadas amplas oportunidades aos participantes para
publicitarem os seus negocios.

Nov. — Dez. 2019: Os finalistas receberdo $10.000 de capital de arranque
para iniciarem o seu préprio negocio (em areas de interesse estratégico:
educacdo, transportes, turismo, salde, comércio electronico); se houver
financiamento disponivel, alguns poderdo ser elegiveis para viajar para 0s
EUA para conhecerem empresarios proeminentes no seu sector.

Jan. — Marco 2020: Acompanhar de perto os finalistas, a fim de garantir que
recebem orientacdo continua. Assegurar que o financiamento €
adequadamente aplicado — de acordo com os planos de reinvestimento
tracados nos seus planos de negocio. Prestar qualquer assisténcia tecnica
adicional para encerrar 0 concurso, encerrar 0S COMPromissos com a
imprensa/media, etc.

Abril — Set. 2020: Monitorizagdo & Avaliagdo: Continuar a envolver a
comunidade interveniente para entender as suas prioridades e avaliar
quaisquer novas oportunidades para parcerias futuras. Avaliar qudo viaveis
sdo 0s negocios dos finalistas em comparacdo com um grupo de controlo de
participantes que ndo foram seleccionados para avangar para a fase do
concurso. Reavaliar o ecosistema de startups, empreendedorismo, e produzir
um estudo de 10-15 péaginas sobre os desafios e lacunas de conhecimento



que prevalecem na comunidade startup angolana, bem como na comunidade
interveniente.

I1. Informacéo sobre a Adjudicacdo

Tipo de Instrumento de Financiamento: Atribuicdo de Montante Fixo
Tecto do Montante da Adjudicacéo: $215.000

e $101.250 USD despesas de operacdo do adjudicatario por toda a duracéo do
projecto (Set. 2018-Set. 2020)

e $50.000 USD para os prémios do concurso.

e $50.000 USD para concepc¢éo, implementacao, realizacdo do boot camp e do
concurso; envolvimento dos intervenientes e mapeamento/estudo do
ecosistema.

e $13.750 USD para monitorizacdo & avaliacdo, estudo mais aprofundado e
passos seguintes do projecto.

Periodos do Projecto e Orcamento: de Setembro de 2018 a Setembro de 2020

Na auséncia de propostas validas ou noutras circunstancias que possa considerar
ser no melhor interesse do governo dos EUA, a Sec¢do de Deplomacia Publica da
Embaixada dos EUA em Luanda, Angola reserva-se o direito de atribuir fundos em
montantes superiores ou inferiores aos descritos. Todos o0s subsidios serdo com
base em dolares norte americanos.

I11. Informacéao de Elegibilidade

Incentiva-se a apresentacdo de propostas de sectores ndo-governamentais, nao-
lucrativos. OrganizagOes, associacbes da sociedade civil empenhadas e
organizadas, representantes locais da sociedade civil, grupos de pesquisa,
organizacdes ndo-governamentais e instituicbes académicas sdo incentivadas a
candidatar-se.

IVV. Apresentacdo das Propostas e Prazos

As propostas deverdo ser enviadas para: PASInboxLuanda@state.gov

Lingua da Proposta: A proposta inicial podera ser em inglés ou portugués. A
proposta final e 0 acordo de adjudicacdo terdo de ser em inglés.


mailto:PASInboxLuanda@state.gov�

Data Limited da Apresentacdo: 3 de Setembro de 2018 (23:59, hora de
Washington DC)

Os pacotes da proposta completa deveréo incluir o seguinte:

1. Detalhes de contacto (nome, endereco, e-mail, nimero de telefone) do ponto de
contacto

2. Descricdo da capacidade da organizagdo ou grupo/pessoa singular

3. Subsidios anteriores (Embaixada dos EUA e outras fontes), se aplicavel

4. Justificacdo do projecto/Declaracdo da necessidade — por que é que este

projecto € necessario?

Objectivos do projecto — 0 que € que este projecto pretende alcancar?

Actividades do projecto — 0 que € que sera feito para alcancar os objectivos?

Plano de monitorizacdo e avaliagdo — como € que o éxito sera avaliado?

Pessoal chave — quem vai trabalhar neste projecto?

. Calendario das actividades propostas — quais sao as fases do projecto?

0 Sustentabilidade — como € que o impacto do projecto continuard apds o seu

término?

11.0rcamento financeiro em USD — como é que os fundos serdo gastos de forma
realista para realizar as actividades planeadas a fim de alcangar os objectivos
do projecto?

HCOPO.\‘.CD.U‘

As propostas deverao ser enviadas via e-mail, para o endereco de e-mail da Seccéo
de Diplomacia Publica da Embaixada dos EUA em Angola:
PASInboxLuanda@state.gov.

Organizacgdes que queiram requerer o financiamento tém de ter um numero
do Sistema Universal de Numeracédo de Dados (DUNS) da Dun & Bradstreet.
Se a sua organizacdo ainda ndo o tem, podera obté-lo visitando:
http://fedgov.dnb.com/webform/displayHomePage.do.

As organizagOes tém de manter um registo SAM activo, em www.SAM.gov, com
informacdo actualizada, durante todo o periodo em que tiverem uma adjudicacédo
federal activa ou uma proposta em analise numa agéncia federal adjudicante.

A Embaixada dos EUA ndo fara uma adjudicacdo a um candidato até que o
candidato tenha cumprido todos os requisitos DUNS e SAM aplicaveis. Estes
registos ndo acarretam custos.

As propostas sdo aceites em inglés e portugués. Contudo, quaisquer acordos
de adjudicacdo finais serdo celebrados em inglés. Por favor, note que nao
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podemos garantir a devolucdo de documentos originais, deverdo ser
fornecidas copias, se adequado.

As propostas tém de incluir o orcamento detalhado em ddlares americanos (USD).
Os candidatos sdo incentivados a fornecer partilha de custos de fontes adicionais
em apoio aos projectos propostos; as propostas devem explicar claramente outras
fontes de financiamento provaveis ou participacbes em-espécie. Por favor, use a
taxa de cambio oficial quando estiver a desenvolver a sua proposta de orgamento.

As propostas devem:

Indicar a natureza da actividade/projecto

1. Incluir os destinatarios chave e o nimero total estimado de participantes

2. Detalhar como a actividade/o projecto ira incluir e/ou alcancar os

destinatarios visados (i.e. mulheres, jovens, portadores de dificiéncia e

outros participantes socio-economicamente desfavorecidos)

Indicar a localizacéo e duracgéo do projecto

4. Explicar como € que o programa terd efeito multiplicador e sera
sustentavel para além do periodo da adjudicacéo

5. Fornecer um plano de media tradicional e/ou social para amplificacdo e
divulgacao das actividades e resultados do programa.

6. ldentificar resultados especificos a serem alcancados no final do periodo da
adjudicacao.

w

V. Processo de Andlise e Seleccdo

Cada proposta apresentada ao abrigo deste anuncio sera avaliada e classificada
com base nos critérios de avaliacdo descritos abaixo. Os critérios estdo
estabelecidos para avaliar a qualidade do projecto proposto e para determinar a
probabilidade do seu éxito. Os critérios estdo estreitamente relacionados e séo
considerados como um todo na avaliacdo da qualidade geral de uma proposta. As
propostas serdo analisadas com base na sua completitude, coeréncia, clareza e
atencdo ao detalhe.

Os candidatis deverdo apresentar uma descricdo completa do projecto, incluindo
uma narrative detalhada que exponha a dificiéncia a ser abordada, um plano de
accdo que descreva o ambito do trabalho proposto e como serd realizado. A
narrativa devera ser acompanhada de um or¢amento detalhado que inclua todos os
custos dos programas e indique claramente a partilha de custos e/ou participacao
em-espécie da organizacdo proponente.



Critérios de Avaliacédo das Propostas:

Metas e Objectivos — O projecto é passivel de obter maximo impacto alcancando
0s resultados propostos entre destinatarios claramente identificados. O projecto
proposto devera ser bem desenvolvido e responder a uma necessidade especifica da
comunidade, a0 mesmo tempo que aborda uma ou mais prioridades da Seccdo de
Diplomacia Publica da Embaixada dos EUA em Angola previamente delineadas,
especificamente a prevencéo e responsta a doencas transmitidas por vectores.

Pontos Fortes e Inovacéo — A proposta descreve claramente as actividades usadas
para abordar a prioridade identificada dentro do prazo proposto e articula uma
estratégia ou plano de inovacgéo para alcancar a populacgéo alvo.

Capacidade Organizacional — A organizacdo tem competéncia em uma ou mais
prioridades da Seccdo de Diplomacia Publica da Embaixada dos EUA em Angola e
demonstra capacidade para executar as actividades propostas com o pessoal
adequado.

Sustentabilidade — O projecto proposto aborda a forma como os beneficios do
projecto continuardo a ser realizados numa base de longo-prazo apos o término do
periodo de execuc¢éo da adjudicacéo.

Orcamento e Justificacdo do Orcamento — O orcamento e respectiva justificacao
sdo razoaveis relativamente as actividades propostas e resultados previstos e 0
plano de servicos é realista.

Monitorizacéo e Avaliagdo — A proposta indica realisticamente como 0 projecto
sera monitorizado e avaliado.

V1. Administracdo do Subsidio

Notificacbes da Adjudicacdo: A adjudicacdo do subsidio sera comunicada,
assinada, atribuida e administrada pelo Administrador do Subsidio: O
Administrador do Subsidio € o funcionario do governo dos EUA a quem e
delegada autoridade, pelo Executivo de Aquisi¢es do Departamento de Estado dos
EUA, para comunicar, atribuir e administrar subsidios. O acordo de adjudicacao de
assisténcia é o documento que o autoriza e sera fornecido ao receptor.



Tempo Previsto para a Adjudicacdo: Os candidatos deverdo esperar ser notificados
da decisdo no prazo de 90 dias ap0Os apresentacdo das candidaturas. Organizacfes
cujas propostas ndo serdo financiadas também serdo notificadas por escrito.

Requisitos de Relatorio: Todas as adjudicacdes feitas no &mbito deste andncio irdo
requerer relatérios do programa e financeiros com uma frequéncia especificada no
acordo de adjudicacdo. O desembolso de fundos podera estar dependente da
apresentacdo desses relatérios em tempo util. Todos os outros detalhes
relacionados com a administragdo do subsidio serdo especificados no acordo de
adjudicacéo.



